Comment es-tu arrivé a ton poste
actuel ?

Mon DUT de Génie électrique et
informatique industrielle en poche,
jintegre 'NFAG dans le but de vendre
des produits techniques. Je commence
par une expérience terrain tres
formatrice : de la prospection par
téléphone, du porte a porte puis de la
vente d’assurance aux particuliers chez

Epargne de France.

Deux années qui me permettront de
rejoindre, Magnus, dés 1993 en tant
gue technico-commercial. Cet éditeur de
logiciels pour le monde public, est passé
de 100 a plus de 1000 personnes (apres
le rachat par Berger Levrault en 2009)
en I'espace de 20 ans.

Jai évolué de la méme maniére en
occupant des postes a responsabilités
variables : responsable d'un équipe de 4
conseillers commerciaux puis de 10;
directeur de I'administration des ventes
(90 personnes), directeur des ventes
directes, directeur des opérations
commerciales et marketing et depuis
2010, Business Developer des gammes
spécialisées en appui aux commerciaux.
L'objectif demain est aussi de nous
développer a l'international.

CARNET D)ENTRETIENS

Club Conseil, Audit et Services

Pascal CLERC
Business Developer gammes spécialisées
chez BERGER LEVRAULT

IFAG Toulouse - Promotion 1993

Une de tes expériences
professionnelles marquantes ?

La création de la supply chain chez
Magnus. Il a fallu mettre en place toutes
les ressources humaines, mais aussi les
processus associes, les outils. Un projet
passionnant !

Les tendances a venir dans
ton métier ?

Le développement a l'international plutét
dans des pays francophones comme
I'Afrique, la Belgique, le Canada mais
aussi les Etats-Unis.

Si tu changeais de métier ?

Marchand de biens sans doute car je fais
de 'immobilier depuis plusieurs années.

Et pendant ton temps libre?

Je joue de la guitare depuis 20 ans,
j'adore aller aux concerts ou au théatre -
surtout quand je viens a Paris - et fais du
sport en salle 2/3 fois par semaine.

Tes plus belles
réussites

= Ma famille

= Les hommes que j'ai
recrutés et encadrés

®* Les processus mis en
place

= Mes résultats
commerciaux

= Mes sociétés immobilieres
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